
Responsable des Ventes
Directes H/F

Commerce

CDI

Clichy

Keyyo
Opérateur et Editeur de solutions de communication innovantes, Keyyo
intègre ses services au cœur du système d’information des entreprises grâce
à sa plateforme technique entièrement créée et maitrisée en interne.

L’environnement technique

Connaissances techniques sur la vente directe

Connaissance du milieu des télécoms en B/B

Connaissance des pratiques en management

La mission

Cadrer et optimiser le potentiel commercial des zones de
ventes :

Mettre en place des actions pour atteindre les objectifs
des ventes en corrélation avec la stratégie
commerciale et garantir la maitrise des coûts.

•

Réaliser des reportings de résultats des équipes pour
établir les prévisions commerciales et planifier des KPI
commerciaux.

•

Contribuer à l’atteinte des objectifs de ventes :

Assurer la commercialisation de l’ensemble du catalogue de services sur le segment Premium :

Être garant de la satisfaction client et prospect en étant un interlocuteur privilégié.•

Manager et animer une équipe d’ingénieurs commerciaux :

Définir les axes de développement de l’équipe et assurer le recrutement et la formation des
ingénieurs commerciaux.

•

Mettre en place des plans d’actions et garantir la bonne exécution de celles-ci pour lancer de
nouvelles offres.

•

Garantir la qualité des propositions commerciales dans le respect de la politique de qualité afin
d’assurer la satisfaction clients.

•
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Ce qui vous différencie

Vous possédez un diplôme Bac+3 (BTS, école de commerce…) avec une spécialisation en commerce•

Vous possédez une expérience de 3 ans minimum en management•

Vous êtes rigoureux, autonome, polyvalent et force de proposition•

Une expérience dans la télécommunication serait appréciée•

Nos offres Keyyo

Une équipe à taille humaine, hétéroclite,
dynamique et toujours prête à donner un
coup de main

Nos offres Keyyo

Des afterworks réguliers pour ceux qui
veulent partager plus que des reporting ;)

Nos offres Keyyo Une très bonne mutuelle d’entreprise

Nos offres Keyyo Des événements CE au cours de l’année

Nos offres Keyyo De l’intéressement et de la participation

Ce qui nous différencie

Keyyo, filiale de Bouygues Telecom Entreprise

Filiale du groupe
Bouygues Telecom

Depuis 2019, Keyyo bénéficie du soutien du groupe Bouygues
Telecom Entreprises.

Ce rapprochement vient renforcer solidement les infrastructures et
l'expertise de Keyyo en matière de télécommunications d’entreprise
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